Guatemala

Promociones vigentes de semana 51

Tupperware’
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_ Querido consumidor final
Tu que compras nuestros productos
puedes ganarte este PAQUETE

Para més informacion lldmanos al PBX: 2509-3700 serd un gusto atenderte.

:Coémo?:

- Llama a tu Asesora de Ventas Tupperware para una demostraciéon VIRTUAL o
PRESENCIAL de nuestros productos, cocina, aprende y conoce los multiples
beneficios de usarlos.

- Reune a tus amigos ellos podran solicitar todos los productos que quieran, y
entre todos llegar al MONTO MINIMO REQUERIDO de compra Q1,350 y
programar 2 experiencias.

Incluye:

A. Slim Lunch

Cap: 590 ml. y recipiente
pequeno Cap: 120 ml,

B. Tupperlindro
Cap: 875 ml.

C. Micro Flash Click Chico
Cap: 500 ml.

D. Practi Estuche
Mide: 16 x 8 x 3.5cms.

iPreparate para
el regreso a clases!

Regalo Base

Precio de VENTA al publico A. Q414



Querido consumidor final
Tu que compras nuestros productos
puedes ganarte este PAQUETE

Para mas informacion ldmanos al PBX: 2509-3700 sera un gusto atenderte.

}“'
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:Cémo?:

- Llama a tu Asesora de Ventas ftmperwa'e para una demostracion VIRTUAL o
PRESENCIAL de nuestros productos, cocina, aprende y conoce los muiltiples
beneficios de usarlos.

- Retine a tus amigos ellos podran solicitar todos los productos que quieran, y
entre todos llegar al MONTO MINIMO REQUERIDO de compra Q1,715 y
programar 2 experiencias.

Regalo Intermedio

Precio de VENTA al puiblico A.Q576



> r
4 s -

Sello con asa para

Querido consumidor final

T que compras nuestros productos =~ SepoN oot gihaskied - A
puedes ganarte este PAQUETE TCaeEory @gr}

Para mas informacion llamanos al PBX: 2509-3700 sera un gusto atenderte. solidos y liguidos.

Material

“ Policarbonato
Apariencia de Cristal

Incluye:

A. Botanero Futura
Cap:24L.

Mide: 34 x 10 cm.

B. Tazon Luxury (2)
Cap:1.5L.c/u

C. Jarron Universal
Cap:3L,

D. Tazén Luxury

Botanero : - 5
Incluye Domo. ~ § ) |

>
(Como?: ‘

- Llama a tu Asesora de Ventas Tupperware para una demostracion VIRTUAL o
PRESENCIAL de nuestros productos, cocina, aprende y conoce los multiples

Vg
beneficios de usarlos. u er Re a O
- Reune a tus amigos ellos podran solicitar todos los productos que quieran, y

entre todos llegar al MONTO MINIMO REQUERIDO de compra Q1,995 y , oo
programar 2 experiencias. Precio de VENTA al publico A.Q875



MATERIAL
PARA CARITAS
NUEVAS

Conéctate’anuestra revista semanal
conocellosINUEVOS lanzamientos. ;74

Te damos la Bienvenida a

Tupperware

*
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' Tupperware Guatemala
Exclusivo para
Fuerza de Ventas:
Familia Tupperware Guatemala

Tupperware
Guatemala y El Salvador

Tupperware

IMPORTADORA FIESTA Y CIA. LTDA nes GRATIS .
Unico distribuidor Autorizado en Guatemala —J \

Es la Unica Empresa autorizada para la distribucién y comercializacion de Los productos.
Adicional al respaldo de tan prestigiosa marca, nuestra empresa te ofrece una
EXCELENTE oportunidad sin inversién alguna, obteniendo excelentes descuentos,
premiaciones adicionales, reconocimientos y viajes dentro y fuera del pais, ademas de
servicio y atencion profesional.

OFICINAS CENTRALES
2a.Calle, 37-71Zona
Colonia Toledo, Ciudad Capital.

PBX: (502) 2509-3700
Linea Express: (502) 2509-3739
CHATBOT Whatsapp: (502) 3338-1555

Importadora Fiesta y Cia. LTDA. Unico Distribuidor Autorizado para Guatemala
www. tupperwarefiesta.com A

"Todos los derechos reservados ¢ Importadora Fiesta®™




Adicional alas GANANCIAS por tus ventas, al optar
por este P&@ma Tu DESCUENTO/GANANCIA

esde Q1,7 ESPECIAL PARALOS
2 NUEVOS INGRESOS

’ ' por tus ventas, llévate increibles

— 3 productos. Ingresando una venta
- inima de (Q1,480) cada 4 semanas

(monto acumulativo)

Cap.1.5L.

Cap.4L.

Cap. 950 ml.

2a.Venta

1a. Venta 3a.Venta

recibe GRATIS

un E

recibe GRATIS Bl recibe GRATIS
recibe ¢

1TazoénAloha4 L. Moradoy
1Tazon Se er 950 ml.
Morado s/Blanco

TIC
P

5 CLAVES para obtener
CLIENTES NUEVOS cada semana

e+ Cuando entregues los productos: siempre

muestra el nuevo catdlogo o comparte el link del
catélogo digital (IPAPER).

» No te quedes sdlo con tu red de contactos
conocidos, ampllala, buscando nuevos y pide
referidos.

« Lleva siempre el catdlogo vigente a todos lados,
comparte el catdlogo digital y lleva el link en tu
agenda del celular, para compartirlo por WhatsApp,
Instagram, Facebook y Tik Tok.

- Capacitate y alcanza el éxito conociendo todas las
novedades que preparamos para ti en nuestro
facebook, pagina web, youtube donde encontraras
tutoriales, videos, material descargable y jmucho
mas!

» iRecuerda siempre que demostrar significa
nuevas compras!

iAl cierre de cada Campafa evaluad tus logros y
beneficios, planifica la siguiente mejorando aquellas
cosas que te acercan cada dia mas a tus metas y
suefios!

* SUBEAL SIGUIENTE NIVEL

iConviertete en PROMOTOR@!

Obtén mayores beneficios
-31.7% de descuento por producto
-3 al 4.5% de comisién por venta de Unidad
-Capacitaciones gratis
-Viajes
-Reconocimientos
-Premios especiales
-Bonos Adicionales por Objetivos Especificos

¢Coémo convertirte en Promotor@?

1. Afilia a minimo 5 personas, tu y tus afiliados
deben estar activos con pedidos minimos de
Q1,480 durante tu Proceso de Nombramiento.

. Herramientas para

Desarrollar tu negocio
Catélogos

Los catdlogos fisicos tienen un precio
de Q5.00 cada uno, estos los puedes solicitar
en tus pedidos desde el sistema.

Contamos con catdlogo en formato PDF,

lo puedes descargar en nuestro link de Ipaper.
Buscalo en nuestra pagina de Facebook
Tupperware Guatemala

Horarios de Atencién:
De Lunes a Miércoles de 7:00 a.m. a 5:00 p.m.
De Jueves aViernes de 7:30 a.m. a 5:00 p.m.

:COMOREALIZOEL
PAGO DE MIPEDIDO?

Los pagos se realizan en cualquiera de
nuestras cuentas autorizadas de la
empresa, tu Unicamente debes reportar
tu boleta.

Puedes realizar el deposito en un banco
ouna transferencia electrénica.

Cuentas de convenio donde no es
necesario reportar boleta, Unicamente
realizar el pago con tu nombre completo
y codigo.

Banrural Convenio #314

G&T - Continental Convenio #8023

Banco Industrial, S.A. Convenio #1019

Cuentas Importadora Fiesta y Cia. Ltda.

Cuentas para depésito anombre de
ImportadoraFiestay Cia. Ltda.

Almomento de hacer los pagos en estas
cuentas es necesario reportar tu boleta.

Banrural Cta. No. 31-0903448-4

BAM Cta. No. 30-4003790-4

G&T - Continental Cta.No.00115376-6
Banco Industrial, S.A. Cta. No.007-491495-8
Inter Banco Cta.No.81-0011490-0

-ENVIOS

Tenemos tarifas especiales de transporte

Rangos de Pedidos

Costo de Envio

Q14.00
Q12,00

GRATIS

Si quieres verificar silos transportes llegan a
tu domicilio puedes comunicarte al: 2509-3700
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NEGOCIO PROPIO _

Y preparate para R oA ‘*
ELFINDEANO | {
AFILIATE

CON SOLO
ADQUIRIR

1 Aqua Fresh Ro;o _—

Cap.2L.

Promocién valida solo esta Semana 51,52y 01
Valorado en Q115 Requisitos: Llena tu solicitud y envia la papeleria completa via WhatsApp
y en tiempo que tu representante de ventas te indicara.
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Tuly tu nueva afiliada:
reciben un “Set Lila Vibe”
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GANAS UN SET =
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Requlsltos
+ Aplica reclutamiento personal.

+ Estar al dia en tus pagos.

+ Tunueva recluta debe realizar su primer pedido de regalo
Base Q1,480 durante el tiempo establecido (4 semanas)
posteriores a su ingreso.

+ Debes presentar toda la papeleria completa y en tiempo. |



ENTREVISTA
DE BIENVENIDA

ViNCULO
P

/h'\otivar = ‘mcorrmr = Dmg’cmr = ln irar

« Verificar el domicilio, agradecer la reunion. En caso de ser un encuentro
virtual, comprobar que sea correcto, el link y el horario de conexién.

* Romper el hielo haciendo un cumplido o destacar algo lindo de la casa.
Preguntar acerca de sus suefios, intereses y tiempo que dispone.

« Informar sobre la Empresa (ver video QR), ciclo del negocio

independiente, mostrar el catalogo y la pagina web. s,
Qa0

* Realizar demostracion con Kit de Bienvenida. @‘ IEI
b |

* Motivar con los Programas de Incentivos.

* Solicitar documentacion y recordar los consejos para hacer
una vendedora Independiente exitosa.

Pasp 2
/h’\o’civar 5 AJamr 3 Re]m%r

* Pregunta si mostr6 el catalogo y cuantos contactos visito.
* Despejar dudas o consultas realizadas por tus contactos.
* Repasar el Paso 1.

» Felicitar por los logros obtenidos. Motivar a que siga
ofreciendo el catalogo.

* Recordar la importancia de ver 6 asistir a las revistas y hacer
demostraciones de producto.

* En caso de tener respuesta negativa sobre la compra, ofrecer
una segunda visita.

* Recuerda buscar anfitrionas y ofrecer el REA (Regalos especiales
para Anfitrionas).

* Recordar o valioso que es tener una red de contactos,
y la difusion para extender su negocio independiente por todas
las redes (Facebook, Instagram, WhatsApp, Tik Tok y Youtube).

CONTACTO
& DEAPOYO
Y SEGUIMIENTO

» CONFIANZA

ASESORAMIENTO
AL RECIBIR EL
/ﬂl PRIMER PEDIDO

! CONEXION

Taso 3

Recordur - EXFY'\W - Drientar - Motivar

« Contactar a la nueva vendedora Independiente el dia en que recibe
su primer pedido y resolver dudas.

* Revisar cada producto del pedido junto a la factura.

* Explicar el material recibido. Factura, flyer, kit y catalogo. Recuerda,
que el tiempo de reclamos es de 24 horas.

* Recordar los beneficios, detonador, monto minimo para obtener el
mismo.

* También Los precios sugeridos de las promociones.
* Plantear desafios:

¢Cuanto quieres ganar en esta Campania? ("hacer las cuentas’)
¢Cuantos nuevos contactos tendras?.



TALENTO

Taso 4
Dmf lar - %oﬁvm = A%somr = lm\oim\r

® Como ampliar la red de contactos.

- Hacer lista de conocidos, vecinos, amigos, negocios o pedirle un nombre
a los contactos actuales.

- Tener contactos en Redes Sociales.

® Resalta Los beneficios.

- ¢Compra productos para ella o su familia?

- Explicar nuevamente el Sistema de Beneficios por negocio, promociones, kit
de ingreso e ingreso facil.

- Tip sugerido: mostrar el Flyer a 3 personas por dia, y adquirir

productos para demostrar.

* Nuevo Desafio

- Realizar un nuevo Contacto por dia.

- Dedicar al menos una hora por dia al negocio independiente.
- Iniciarse en el Plan Comercial

* Motivary estimular

- Felicitar por sus logros, repasando las campafias anteriores.

- Recordar los consejos para ser una vendedora Independiente exitosa.
- Planificar de acuerdo al Programa de Incentivos. (Periodo vanguardia).

» Vende todos Los dias al menos un producto Tupperware.

« Cuando entregues los productos: siempre muestra el nuevo catalogo o comparte
el link del catdlogo digital (ipaper). Ingresa a www.tupperwarefiestacom

* No te quedes sélo con tu red de contactos conocidos, ampliala, buscando nuevos
y pide referidos.

« Lleva siempre el catalogo vigente a todos lados, comparte el catalogo digital y
Lleva el link en tu agenda del celular, para compartirlo por WhatsApp, Instagram,
Facebook y Tik Tok.

« Invita a “todo el mundo” a seguirnos en las redes sociales.

» Mantén el dinero de Tupperware separado del dinero personal

* Invierte parte del beneficio obtenido en catalogos, patrocinio en facebook, etc.

« Capacitate y alcanza el éxito conociendo todas Las novedades que preparamos
para ti en nuestro facebook, pagina web, youtube donde encontraras tutoriales,
videos, material descargable y imucho mas!

* iRecuerda siempre que demostrar significa nuevas compras!

* Realiza demostraciones de productos vigentes presenciales y virtuales.

La, o o?vip?eg..

iAl cierre de cada Campafia evalua tus logros y beneficios, planifica la siguiente
mejorando aquellas cosas que te acercan cada dia mas a tus metas y suefios!

Siguenos en nuestras redes sociales
INSTAGRAM YOUTUBE Tik Tok f FACEBOOK Tupperware Guatemala

tupperware_gt Tupperware Flesta Tupperware

L c Exclusivo para Fuerza de Ventas
Fiesta Oficial

Familia Tupperware Guatemala

Visita nuestra pdgina Web:  www.tupperwarefiestacom (=%




¢Quieres ser tu propio jefe y
tener los beneficios de
nuestra Fuerza de Ventas?

GANAR DINERO

vendiendo nuestros productos
u obtener descuentos

Afiliate con tan solo vender

Q225

en productos del catdlogo
vigente.

Llévate un paquete de
productos Tupperware

Incluye

A. Tupper Chile Plus Cap. 520 ml.
B. Cristal Flash Redondo Chico
Cap. Maxima 1 |

Cap. Optima 850 ml.

C. Tupper Keka

Mide, 18.2 x 10.5 x 3.5 cm. aprox,
D.Eco Twist Cap. 750 ml

E. Bolso Ecolégico

+ un Catélogo

g

Sé el dueiio
de tu futuro;
empieza hoy.

Algunos de los beneficios
al estar afiliado son:

- Defines tu propio horario
- Sin contrato
- Descuentos por tus compras

« No hay un monto minimo de pedido

- Al credito o al contado
- Premios por tus ventas

« Ganas bonos extras a tus ganancias
« Viajes adentroy afuera del pais

Lideres y Ejecutivas
de negocio independientes

Sarald Fores
QIUPO DINAMITA
ZONA 12

AMATITLAN

Glotie de Paz

GRUPO EXPLOSION

MAZATENANGO, SUCHITEPEQUET ¥ RETALHULEY
LAMAQUINA

Puertio 8arrige

Bo Duice

Maria Diuna do Gonzdbex
GRUPO SEMILLA DE £XITOS
SANTA ROSA

Aury Cortes

GRUPO KEAMMOR

POPTUN, SAN RENITO, LA LTHERTAD, SAYAXCME
¥ MELCHOR DE MENCOS

para ate

independientes o 1 esta y Cia, Ltda



Promotorasy Team Leaders Independientes - Somansdoanss TuPpequre :

- del 05 al 30 de Diciembre
GANA UNO DELOS SIGUIENTES PRODUCTOS &

en este 13vo. Periodo Vanguardia Wl
segun el nivel de venta que alcances

NIVEL?2

C. Termo Fashion D. Termo Fashion
ita Pink Cap: 250 g. en cada cavidad
Lila Fucsia y350 mi.enla base Cap: 41
Cap: 410 mil Cap: 410 mi G.In N ": _ﬂa G
Meta de Venta Precio sugerido Meta de Venta Precio ido .IIIC’_L‘I'{":';A'\L‘Cf‘O—'JCJ.DS'T_;JE‘EU Cap: 225L.
Qsa,ddgoémés de Vonta Q719 Q90,450 6 mis de Set venta Q870 YT I she ese
isitos: Cumplir con tu Meta de Venta durante el 13vo. Periodo Vanguardia. i AL:ﬂca para
i i 'cam Leaders, si
Estar al dia en tus pagos hasta la entrega del premio. o o e

- sugerido  Metade
* No aplica para Banco Virtual. deSetVentaQ1,450 Q202,5006mas de venta asignada



- ® 13vo. Periodo Vanguardia 2024
Tupperware’ Semana 49 ala 52

05 al 30 de diciembre

Promotofé '
Independiente

Q55

Solo este 13vo. Periodo
Vanguardia GANATE
una Nota de Crédito

que recibes por cada
10 CHICAS ACTIVAS




Tupperware’

Fuerza de Ventas
Independiente

13vo. Periodo Vanguardia 2024 e
Semana49ala 52

05 al 30 de diciembre

GANA del 3 al4.5% de
COMISION sobre la venta de tu grupo*

Y muchos beneficios que
EL NOMBRAMIENTO te da

Comerciantes Independientes

conviértete en Promotora
en este 13vo. Periodo Vanguardia y

RECIBE UN BONO

Requisitos: Tu y tus reclutas, deben estar activas semanalmente y haber participado en el Curso Avanzado.
Presentar papeleria completay en tiempo. Estar al dia en tus pagos.
*Revisar el nuevo plan comercial en nuestra pdgina de Facebook.



13vo. Periodo Vanguardia 2024
Semana49ala52
05 al 30 de diciembre

. Tupperware’

PROMOTORA
INDEPENDIENTE

Cumple con tu
Meta de Afiliacion de UNIDAD

Por 7 Reclutas que Afilies junto a
tu unidad, y debuten un minimo de

recibe una NOTA DE CREDITO




Semana 51/2024
Fuerza de Ventas Vgencia st sae TUPPErware

Independiente

GANA MAS DINERO o
Por1venta iAdICIOI‘la"
de Q1,000 que realices, )

puedes adquirir: 3 ! Por 1 venta de

1 EcoTwist m A Q1,480 que vendas,
con Correa ' puedes adquirir:

Cap. 500 ml. 1 Eco Twist

Traslucido s/verde : Cap. 11

asolo Azul Marino

Q20 | "¢
Precio normal Q 78 Q 2 O

Precio normal Q 99

Vénddos y Requlsltos

ol dip en tus pagos.,

GENERA GANANCIAS RRETEE e




Tupperware

13o0. Periodo Vanguardia 2024
Semana49ala 52
05 al 30 de Diciembre

PREMIOS

POR TUS

COMERCIANTE INDEPENDIENTE

en este 13vo. Periodo Vanguardia
GANA MAS CON Tupperware

X 4 velids
GANAS

1 Tarjeta de Canje

Valorado en

Puedes canjearlo

en stipermercados:

Paiz, Despensa,

Maxi Despensay Walmart

dereferencia
*Los colores y estilos pueden variar

X 7 et GANAS

1 Olla de Presion
Nordica5 L.

Valorada en

Q250

* Cada venta debe ser Minimo Nivel Base (Q 1,480)

REQUISITO!
PROMO A

de Nivel Bas scuento es de Q32395

3gos en tiempo hasta La fecha de premiacior
TIVA. Recuerda que por cada venta

X 9 pedids GANAS

1 Vale de Zapatos

Can]éalos en Hush puppis,
Adoc, par2, Caterpilla,
The North Face




GANA Afiliando

Tupperware

130. Periodo Vanguardia 2024

Semana 49 ala 52 - 05 al 30 de Diciembre

*Imdgenes de referencia
*Los colores pueden variar

POR1
AFILIADA
GANAS

1 Vale de
Supermercado

Valorado en

Q220

Puedes canjearlo

en supermercados:

Paiz, Despensa,

Maxi Despensa y Walmart

eunion Inicial, hacdlendo un pedido por el valor de un Regalo Base de Q1,480

POR 2
AFILIADAS

GANAS
1 Percoladora
B&D 40 tazas

Q550

POR 3
AFILIADAS
GANAS

1 Desayunador
para2personas |

Q899

POR 4
AFILIADAS
GANAS
1TVPLASMA
32” AIWA

Q1,000



Comerciante y Promotor Independiente
Importadora Fiesta y Cia Ltda.

Esta contigo

Por eso estamos absorbiendo la mayor parte
del costo de transporte para apoyarte

Rangos de Pedidos Costo de envié

Rango Q1.9 a Q300.% Q25.%°
Rango Q301.9° a Q1,000.% Q14.%0
Rango Q1,001.% a Q2,750.% Q12.%

Rango Q2,751.°° a mas GRATIS

“Las tarifas son a nivel nacional




Tupperware’

Dile ST atu negocio GANADOR
Conoce tu huevo

PLAN COMERCIAL

MAS GANANCIAS, MAS BENEFICIOS



D 'X@ S a Tupperware’
NEGOCIO GANADOR

COMISION PLUS, debes lograr 2 debuts con su
primer pedido de regalo base cada uno (pueden
Debuts seracumulativo) y lograr la venta vanguardia

2 Para obtener el BONO DE VENTA GRUPAL y (3

CAMINO A
: VANGUARDIA
CAMINO A CAMINO A CAMINO A
VANGUARDIA VANGUARDIA VANGUARDIA

Venta Grupal Q13,500 Q20,250 Q27,000

Cantidad de

Chicas Activas por PV 1 0 1 4 1 9

Bono Extra por
Venta Grupal 1 250 35 0 425
. RegaloBaseporPV2 __
Monto de la Comision Plus 3 422 633 844
extra por cada Nombramiento
(Variable) 4 800 800 800
“Sino cumple con el requisito de debut en el PV, no se pagara el bono sujeto a este requisito y la comision sera del 3%
“Un nombramiento se considera efectivo si cumplen el paso 1y 2, incluyendo los debuts. Para esto se dara un PV de gracia, es decir, tienen 3 PV para lograrlo.

Venta Personal 24%
648 648 648
Porcentaje de Comisién Plus
S s NGIA 2,120 2,431 2,717
“EL monto de cada pedido base debe ser minimo de Q1,480.

promediando 2 ventas
sobre la venta de unidad 0 o Y
(calculado sobre precio publico sin IVA) 3'5 / 0 3‘5 / o 3'5 / Y
Bono extra por Afiliacion + Bono
NOTA:
*Todo pago de bono y porcentaje de comision se calcula sobre la venta recuperada sin IVA.



D 'X@ %l " _tu Tupperware’
NEGOCIO GANADOR

Para obtener la COMISION PLUS, debes lograr 2 debuts con su primer
pedido de regalo base cada uno (pueden ser acumulativo) y lograr la

Debuts venta vanguardia

VANGUARDIA

ANGUAEDIA BRONCE

ARGUARDRS BRONCE | PLUS
BASICA

Venta Grupal Q54,000 Q67,500 Q90,450

Cantidad d
Chicasazct:lti\?as peor PV 37 46 62

"7 Venta Persona (24% ' |
prggwtgdiaer:?jgn; ventas 048 648 048
Porcentaje de Comision Plus 7 | o
pppaaitel . ISR 35% | 375%

ool 850 1,100 1,450
----...RegaloBaseporPv2
Monto de la Comisién Plus3 1’6 8 8 | 2’1 09 | 3,028

Bono extra por Afiliacion + Bono

extra por c(a\a/g?iglbolg}b‘ramiento 800 800 800

SUMA TU GANANCIA 3,986 4,657 5,926

NOTA:
“Para obtener el bono extra de venta grupal debes lograr la venta vanguardia. Excepto, el bono asociado a Bronce Plus que debe tener 2 debuts.
“Si se tienes la venta pero no los debuits, recibiras el bono de Bronce (3% de comision).

*Un nombramiento se considera efectivo si cumplen el paso 1y 2, incluyendo los debuts. Para esto se dara un PV de gracia, es decir, tienen 3 PV para lograrlo.
“EL monto de cada pedido base debe ser minimo de Q1,480.

"Todo pago de bono y porcentaje de comision se calcula sobre la venta recuperada sin IVA.



Tupperware’
Dilesiatu
NEGOCIO GANADOR

*Para obtener la COMISION PLUS debes lograr 4 debuts con su

primer pedido de regalo base cada uno (pueden ser acumulativos) y
Debuts lograr la venta vanguardia.

VANGUARDIA

VANGUARDIA ORO
PLATA

Venta Grupal Q1 1 3,400 Q1 62,00

Cantidad de

Chicas Activas por PV 77 1 1 O

Bono Extra por

Venta Grupal 1 1,850 2,800

Venta Personal 24%
diando 2

e Ve 648 648

Porcentaje de Comision Plus
sobre La venta de unidad 40/ 40/0
(calculado sobre precio publico sin IVA) o

B M. o 5,786
800

Bono extra por Afiliacion + Bono
extra por cada Nombramiento 800

(Variable) 4

bem o 7,348 10,034

NOTA:
*Si no cumple con el requisito de debut en el PV, la comision sera del 3% .
“Un nombramiento se considera efectivo si cumplen el paso 1y 2, incluyendo los debuts. Para esto se dard un PV de gracia, es decir, tienen 3 PV para lograrlo.
“EL monto de cada pedido base debe ser minimo de Q1,480.
*“Todo pago de bono y porcentaje de comision se calcula sobre la venta recuperada sin IVA.




Tupperware’

D’ eSiat
NEGOCIO GANADOR

*Para obtener la COMISION PLUS debes lograr 5 debuts con su primer
pedido de regalo base cada uno (pueden ser acumulativos) y lograr la
Debuts venta vanguardia.

VAGUARDIA

DIAMANTE

Venta Grupal Q202’500
Cantidad de
Chicas Activas por PV 1 37
Bono Extra por
Venta Grupal 1 3,600
Venta Personal 24%
promediando 2 ventas 648
Regalo Base por PV 2
Porcentaje de Comision Plus
sobre lJa venta de unidad 4 50/0
(calculado sobre precio publico sin IVA) s
Monto de la Comisién Plus3 8 1 36
’
Bono extra por Afiliacién + Bono
extra por cada Nombramiento
(Variable) 4 800

SUMA TU GANANCIA

ILLCA! 13,184
NOTA:

*Si no cumple con el requisito de debut en el PV, la comision seré del 3%

Un hombramiento se considera efectivo si cumplen el paso 1y 2, incluyendo los debuts. Para esto se dard un 'PV de gracia, es decir, tienen 3 PV para lograrlo.
EL monto de cada pedido base debe ser minimo de Q1,480.
“Todo pago de bono y porcentaje de comision se calcula sobre La venta recuperada sin IVA.
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Paga3LLEVA 4

Eco Active Mini
Pidelo con la clave F245103

A Q199

con #+ del

5%

de desc.

Tapainteligente
para beber
con facilidad.

Eco Active Mini

A. 58490 - Blanco Glitter

B. 58489 - Rosa

C.58488 - Amarillo  \,
D. 58869 - Cereza Glitter

Prepardte para el ' Lo
REGRESO A CLASES A: Q69 c/u.
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Bote para Refri Grande

A. 58408 - Con asa/Jardin

B. 58574 - Primavera sobre Ruedas
C. 57912 - Florecer

D. 58137 - Taco Rojo

E. 58705 - Floral

Cap.3.5L. c/u.

A: Q130 c/u.
HASTA AGOTAR EXISTENCIAS

*Todos los derechos reservados © Importadora Fiesta
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, eENuUr
Manten Ia freSCUl:a de tUS con + del ITCHEN Mango ergonémico

paradiestros o zurdos.

: 0
alimentos por MAS TIEMPO  c°gFde L 10 i
— 4 sin peligro de cortarse
de desc. == Z { ’ 4 al buscarlos.

Cuchilla Lisa, ideal para
alimentos suaves.

de desc.

Ruleta
Pidelos con la clave F245101

y obtendras un Bote para Refri Grande
en cualquiera de los colores o

disefios disponibles, si pides mas

de 1 pueden llegarte diferentes o
repetidos

A. Cuchillo Basic
Mide: 21 cm.de cuchilla aprox.
57151 - Rosa

De: Q235

locios los derechos reservados © Importadora Fiest*
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Su pestafia en forma

de oreja ayuda a levantar
mas facil el sello evitando
derrames.

Toma los quesos Rebana
cortados encajando en los quesos sin que se
el trinche de su punta peguen en la cuchilla

B. Cuchillo para Quesos Basic
Mide: 13 cm. solo cuchilla aprox.
26 x 3.4 cm. todo el cuchillo.
57898 - Morado

De: 9225
A: Q149
HASTA AGOTAREXISTENCIAS HASTAAGOTAREXISTENCIAS




Cuchillas de acero v Llévate

inoxidable combinados

7= conwnladocertade el Set PortaTools .,

: - > . para retener liquidos.
Haz que lacena Ila_uo_TooIs Cucharay Cuchara Ranurada & Acomodahasta
ide: 30 cm. aprox. c/u

naVIdena y Porta Cucharas 3utensilios.
2 LN {

Mide: 24.3x12.2 cm. aprox.
sea inolvidable. F245102
& 9( ' Logracortes - De: Q166
precisos en
/ alimentos como
Mangos / pescado, carnes
ergonémicos rojas o aves.

R
' con agarre /,‘ ;
' " antideslizante.
\ i Mecanismo de

*Todos los derechosreservados © Importadora Fiesta

bloqueo paraun *
almacenaje seguro.
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Duo perfecto para
: usar como pinzas
Tijera Multi Corte Y y servir pastas.
Mide: 24.3 cm. aprox. /
57154 - Negro

De: -©2506-
A: Q225
* B Disefio que al ensamblarse

; "ﬂ‘%‘@b 3% - . \ \ permite unir ambos utensilios
' conel ) W y usarlos como una pinza.

:NUEVA! 10%

de desc.
HASTA AGOTAR EXISTENCIAS HASTA AGOTAREXISTENCIAS




2 \
SN /,
®I A S X A.Modular Oval #3 Vintage
Cap.+1.7 L.
57810 - Traslucido s/rosa claro
Y AMIGOS De: -©94
A: Q79
L]
B. Modular Oval #4

Cap.t 2.3 L.
51988 - Trasltcido s/rosa

De: Q99
A: Q84
C. Multiconvoy Blossom

Cap. 250 ml. c/u.
58821 - Rojo s/blanco

De: ©469
A: Q152

A

Sello de rosca
con tapa inteligente

*Todos los derechos reservados © Importadora Fiesta
*Todos los derechos reservados ©1h

Eco Active “Mickeyy
sus amigos”
Cap. 750 ml.

: S 4 =" Ideal para
582441 - Traslucido < > servir todo tipo

De: Q99 . | de guarniciones
A: Q79 ’ :

conel

de desc. HASTA AGOTAR EXISTENCIAS

Presiona el centro
del sello para cerrar.

HASTAAGOTAR EXISTENCIAS
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